EVIDENCIA DE LA FORMACION VIRTUAL DE LA FICHA 2071048 IE SAN JOSE

HERRAMIENTA UTILIZADA: VIDEO EXPLICANDO TALLER FECHA: 20 OCTUBRE DE 2020

ACTIVIDAD REALIZAR: TALLER MERCHANDISING
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Buenas. Tardes apreciados Aprendices, E apropiacion del conocimi..

bendiciones. A. Todos. DoCX 15T p.m
La. Formacion de. Hoy 20 de Octubre se.

Utilizara. La. Herramienta video, donde taller 157,
les. Explico forma. De realizar el. Taller. cualquier duda favor escribirme, no
De. Investigacion de merchandaising que olviden el EDT el 22 octubre 5, 1,
estaen la guia de aprendizaje 149, 1 .

video explicando el taller |54,
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ESTAN PENDIENTE A LA ASISTENCIA
PORINSTITUCION Y POR DOCENTE,
ustedes son ya mi ultimo grupo y hasta el
momento excelente la participacion
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< St 2071048 FECHA DELEDT 22/10/2020
taller 1:57p.m INSTRUCTOR: Merari Diaz NOMBRE
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apropiacion del c...o merchandising - Solo lectura

< L B E <

Solo lectura: no se pueden guardar cambios...

Prog de For ion: Técnico en A wia C ial
Proyecto Formativo: Desarrollo del proceso de venta en empresas de la region
Competencia COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS ¥ SERVIOIOS

Fase del Proyecto:
Actividad de Aprendizaje: |Aproplacion de conocimientos

Evidencia de C Siad

Criterios de Evaluacion
Aplica técnicas de do en el pr ofertado

Duraciéon del Taller: 2 horas

Regional: CORDOBA

Centro de formacion: COT

No. De Ficha: 2071048

Nombre del Instructor: DORA MARIA HUMANEZ ROSSO
Nombre de! Aprendiz en form o

Respetado aprendiz, en forma mdividual poyados =n las Diapositivas del siguiente link
hitps //es slideshare netjamape 3 ‘merchandising- visual-y-estratgico-javier-marmez-
prez?qid=16663984-410d-4600-a2¢c4- 208b36c162c6 & v=&b=&fTom _search=

realice el sigurente Taller en donde de respuesta a las sigmentes preguntas apropiandose de
1as los siguientes hbros Merchandising Jorge E Prnicto Herrera 2a Edicion 2010 Pag 41
— 58 Visual Merchandising. Tony Morgan. 2a Edicién 2011 Pagmas

17 — 27. Matenal P.O P Publicidad en punto de venta AbdZnago Yate Arévalo. 1a Edicion
2012

Que es el Merchandising?

b. (Por queé las técnucas correspondientes al merchandising no siempre se utilizan de forma
Idénnca”?

c. Explique y de un ejemplo de Merchandising Permanente. Promocional v Estacional

d Mencione 3 ventajas de realizar Merchandising dentro del punto de venta

o (Que s el Layout? Y para qué suve? £ (Por los conocumentos adquundos cual es Ia
daferencia encuentra entre =1 Producto y el surtido?

g. Escniba (V) verdadero o (F) falso. segun comresponda a las siguientes preguntas
1 Los codigos de barras facilitan a Ias csmpresas 1a identificacion del producto
n La seleccion y presentacion del surtido facilitan 1a compra del chiente

m La percepcion es la mrierpretacion y capacidad de recibir de los sentidos las
imagenes ¥ Sensaciones externas
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